UNIVERSIDAD SOLICITUD
DE GRANADA CONCURSO DE IDEAS
UGR EMPRENDEDORA

Leer antes de cumplimentar Instrucciones al dorso

DATOS DE LA PERSONA SOLICITANTE

Primer Apellido: Segundo Apellido:

Nombre: D.N.l. o pasaporte:

Correo Electroénico: Domicilio:

N°: Piso: Letra: Poblacion:

Cédigo Postal: Provincia: Pais: Teléfonol: Teléfono2:
PROYECTO

Nombre del proyecto

I. DESCRIPCION DE LA IDEA

Mi idea es hacer...

{Qué problema/necesidad
resuelve...?

Esta necesidad / problema puede
ser resuelto con mi idea porque...

2. DESCRIPCION DEL MODELO DE NEGOCIO PARA EXPLOTAR LA IDEA

A continuacién, tendrds que detallar las diferentes variables de un modelo de negocio, conocido como Business Model Canvas o Lienzo de Modelo de Negocio. Sigue
rellenando los recuadros como hasta ahora:

Hablanos de a qué cliente te diriges. Intenta describirlo...
[Si tienes varios segmentos/tipo de cliente, detalla cada uno de ellos.]

{Quiénes seran tus CLIENTES?
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Tu propuesta de valor

iQué le ofreces a tu cliente...?

iPor qué tu cliente lo encontrara valioso?

Relacion con los clientes

Describe cémo interactuaras con tus clientes (frecuencia, de forma presencial/online, en grupo/individual)

Canales de distribucion

A través de qué medios te vas a comunicar con tus clientes? ;vas a necesitar intermediarios o sera un trato
directo con tu cliente?

Actividades Clave

iQué principales tareas tienes que realizar para ofrecer tu solucion?
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iQué tienes que emplear para ofrecer tu solucion? (un equipo cualificado, conocimiento, infraestructuras, materias
Primas, licencias de Software... )

Recursos Clave

iCon quién necesitas o te gustaria colaborar para ofrecer tu propuesta o solucién?

Alianzas Clave

Concepto Cantidad
Costes (cudles seran tus principales | T T
costes...) .
Total
i{Como conseguiras ingresos? (Ingresos por ventas, suscripciones, publicidad, cuotas de socios ...)
Ingresos

iQuién te pagara?
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3. ANALISIS DE LA COMPETENCIA (usa el siguiente cuadro para compararte con tus potenciales competidores)

Nosotros si podemos hacer, ellos no pueden hacer

Nosotros no podemos hacer, ellos si pueden hacer

Tu proyecto

Competidor |

Competidor 2

Competidor 3

4. NUESTRO EQUIPO

Nombre y apellidos:

Correo Electrénico

D.NL.l. o pasaporte:

Teléfono:

Nombre y apellidos:

Correo Electrénico

D.N.I. o pasaporte:

Teléfono:

Nombre y apellidos:

Correo Electrénico

D.NL.l. o pasaporte:

Teléfono:

Nombre y apellidos:

Correo Electrénico

D.NL.I. o pasaporte:

Teléfono:

Nombre y apellidos:

Correo Electrénico

D.NL.l. o pasaporte:

Teléfono:

iQué aportan y cual es su experiencia/formacion? ;Qué rol desempefiara cada uno en el proyecto?

ACCESO A DATOS

Para que usted no tenga que aportar documentacion acreditativa de la titulacion de caracter oficial espafiola, la Universidad de Granada accederd a las bases
de datos de las Administraciones, con garantia de confidencialidad y con la tnica finalidad de verificacion de los datos correspondientes, salvo que usted
presente la documentacion por manifestar a continuacion su oposicion motivada a dicha consulta:

[ Me opongo a la consulta de los datos por los motivos:
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PROCEDIMIENTO Y DOCUMENTOS A ADJUNTAR A ESTA SOLICITUD

Este documento consta de paginas editables que deberéis ir cumplimentando para presentarnos vuestro proyecto emprendedor.

Ten en cuenta que esta sera la primera impresién que el jurado tendra del equipo emprendedor y de la idea. Cuidad los detalles e
intentad describir minuciosamente en qué consiste vuestro proyecto.

En ninglin caso podréis suprimir alguno de los puntos solicitados, debéis comprobar que todo esta completo. Usadlo de guion y rellenadlo
con vuestra informacion.

Recordad que si necesitais asesoramiento para cumplimentar este documento podéis solicitarlo en UGR Emprendedora a través del
email: ugremprendedora@ugr.es

Se organizaran talleres ‘ATERRIZA TU IDEA’ con el fin de resolver vuestras dudas.


mailto:ugremprendedora@ugr.es
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