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Leer antes de cumplimentar Instrucciones al dorso 

DATOS DE LA PERSONA SOLICITANTE 

Primer Apellido: Segundo Apellido: 

Nombre: D.N.I. o pasaporte:

Correo Electrónico: Domicilio: 

Nº: Piso: Letra: Población: 

Código Postal: Provincia: País: Teléfono1: Teléfono2: 

PROYECTO 

Nombre del proyecto 

1. DESCRIPCIÓN DE LA IDEA 

Mi idea es hacer... 

¿Qué problema/necesidad 

resuelve...? 

Esta necesidad / problema puede 

ser resuelto con mi idea porque... 

2. DESCRIPCIÓN DEL MODELO DE NEGOCIO PARA EXPLOTAR LA IDEA 

A continuación, tendrás que detallar las diferentes variables de un modelo de negocio, conocido como Business Model Canvas o Lienzo de Modelo de Negocio. Sigue 
rellenando los recuadros como hasta ahora: 

¿Quiénes serán tus CLIENTES? 
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Tu propuesta de valor 

Relación con los clientes 

Canales de distribución 

Actividades Clave 
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Recursos Clave 

Alianzas Clave 

Concepto Cantidad 

Costes (cuáles serán tus principales 
costes…) 

Total 

Ingresos 
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3. ANÁLISIS DE LA COMPETENCIA (usa el siguiente cuadro para compararte con tus potenciales competidores)

Nosotros sí podemos hacer, ellos no pueden hacer Nosotros no podemos hacer, ellos sí pueden hacer 

Tu proyecto 

Competidor 1 

Competidor 2 

Competidor 3 

4. NUESTRO EQUIPO

Nombre y apellidos: D.N.I. o pasaporte:

Correo Electrónico Teléfono: 

Nombre y apellidos: D.N.I. o pasaporte:

Correo Electrónico Teléfono: 

Nombre y apellidos: D.N.I. o pasaporte:

Correo Electrónico Teléfono: 

Nombre y apellidos: D.N.I. o pasaporte:

Correo Electrónico Teléfono: 

Nombre y apellidos: D.N.I. o pasaporte:

Correo Electrónico Teléfono: 

¿Qué aportan y cuál es su experiencia/formación? ¿Qué rol desempeñará cada uno en el proyecto? 

ACCESO A DATOS 

Para que usted no tenga que aportar documentación acreditativa de la titulación de carácter oficial española, la Universidad de Granada accederá a las bases 
de datos de las Administraciones, con garantía de confidencialidad y con la única finalidad de verificación de los datos correspondientes, salvo que usted 

presente la documentación por manifestar a continuación su oposición motivada a dicha consulta: 

Me opongo a la consulta de los datos por los motivos: 
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PROCEDIMIENTO Y DOCUMENTOS A ADJUNTAR A ESTA SOLICITUD 

 
Este documento consta de páginas editables que deberéis ir cumplimentando para presentarnos vuestro proyecto emprendedor. 

Ten en cuenta que esta será la primera impresión que el jurado tendrá del equipo emprendedor y de la idea. Cuidad los detalles e 

intentad describir minuciosamente en qué consiste vuestro proyecto. 

En ningún caso podréis suprimir alguno de los puntos solicitados, debéis comprobar que todo está completo. Usadlo de guion y rellenadlo 

con vuestra información. 

Recordad que si necesitáis asesoramiento para cumplimentar este documento podéis solicitarlo en UGR Emprendedora a través del 

email: ugremprendedora@ugr.es 

Se organizarán talleres ‘ATERRIZA TU IDEA’ con el fin de resolver vuestras dudas. 

mailto:ugremprendedora@ugr.es
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